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_ Bordura: Crnohumorni citati

DIVLJENJE

Kad felimo da nam se dive, idealno je biti mrtav.
Michel Audiard

DOB

U cvijetu sam dobi koja pocinje mirisati na krizanteme.

Robert Lassus

Nisam viSe u godinama kad se umire mlad.
Jules Renard

Kriza obrazovanja
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cima nisu nesvjesni samo komunikacijskih i »prevodilackih« problema
koje Fish spominje, nego su, kako mi se ¢ini, izgubili i svijest o tome
§to znadi biti intelektualac unutar akademske zajednice. Razmatranja
prvih poglavlja dugogodi$nje dijalektike biznisa i visokog obrazovanja
prvi su korak u tom procesu profesionalne samodefinicije, kojim se pro-
fesori humanistickih struka neodlozno moraju pozabaviti.

§ engleskoga preveo Goran Vujasinovic¢

_ Bordura: Crnohumorni citati D)

TRAVA
Jedite na travi
Pogurite
Prije ili kasnije
Trava ée jesti na vama.

Jacques Prévert

Poduzetnistvo u visokom skolstvu

DAVID W. BRENEMAN*

Na kraju dvadesetog stolje¢a ameri¢ko je gospodarstvo cvalo, vode-
no uglavnom odusevljenjem ulagaca i kapitalista internetom i njegovom
primjenom u trgovini i ekonomiji znanja. Njihovo je odusevljenje dijeli-
lo1 visoko 8kolstvo, a proroci su primamljivo pricali o u¢enju na daljinu
te mogucnosti uc¢enja bilo Cega, bilo gdje 1 bila kada, bez ograni¢enja
koja namecu mjesto ili vrijeme. Asinkrone mogucnosti uéenja putem
svjetske racunalne mreze tehnoloski su propovjednici slavili kao budug-
nost visokog 8kolstva. Cinilo se da profitne institucije, kao §to su Sve-
u¢ilista u Phoenixu, DeVry, Strayer, Kaplan 1 Corinthian Colleges, po-
staju sve znacajnije, te da ih mnogi povezuju s ogromnim burzovnim
rastom, potaknutim novim tehnologijama. U to sam vrijeme prisustvo-
vao nekolicini godi§njih sastanaka Aspen Foruma o buduénosti visokog
skolstva, gdje su zastupnici profitnih institucija drzali predavanja nama,
osoblju s klasi¢nih fakulteta i sveucilita, obavjestavajuci nas pritom da
¢e nase institucije uskoro biti »gotove« te da ¢e ih istisnuti novonastale
ucinkovitije, fleksibilne i ekonomicnije institucije.

Nakon stagnacije internetskog poslovanja ta je rasprava postala ne-
Sto uravnoteZenija, a prvotno je pretjerivanje sagledano upravo tako: kao
obi¢no pretjerivanje. Usprkos tome, gospodarske su poteskoce posljed-
njih godina prisilile sve sektore visokoga (ili poslijesrednjoskolskoga)
Skolstva da u svom nacinu rada i sadrzaju postanu poduzetniji. Bilo da
je rijeé o neprofitnim, privatnim neprofitnim ili profitnim fakultetima i
sveucilistima, svi su se prisiljeni ponasati sve agresivnije u natjecanju
za financijska sredstva, studente i profesore. lako se priroda te potjere
moze razlikovati od sektora do sektora, medu njima je mnogo vise sli¢-
nosti nego razlika.

* David W. Breneman, ameri¢ki esejist i sveuéilisni profesor na Sveugilistu u Virginiji.
(Earnings from Learning: The rise of For-Profit Universities, Public Policy and Priva-
te Higher Eduacation...).
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Ovo poglavlje ukratko govori o silama na snazi u svakom od sekto-
ra, prepoznajuci na koji na¢in na njih djeluju trzisne sile. Zaklju¢ak ne
glasi da se sve vrste visokog $kolstva pretvaraju u jedinstveni sustav vo-
den trzistem, nego da je svaki sektor na svoj na¢in podloZzan vanjskim
silama koje utjecu na ponasanje i smanjuju autonomiju djelovanja.

Javno visoko skolstvo

Klju¢ni ¢imbenik koji utjeée na razvoj ovog sektora stalan je pad udje-
la financijskih sredstava koja dodjeljuje drzava. 1979. godine drzave su
drzavnim sveuéilistima dodjeljivale 50% sredstava; do 2000. taj je udio
pao na 36%, a kod mnogih istrazivackih sveugilista ¢ak ispod 20%. Taj
stalan, ali nemilosrdan trend nedavno je uzrokovao poplavu prijedloga
koji bi trebali promijeniti odnos izmedu drzava i njihovih javnih insti-
tucija, ukljuéujuéi uglavnom vecu neovisnost o drzavnim zakonima te
slobodu odredivanja §kolarine bez drzavne kontrole. U krajnjem se slu-
¢aju ovakva promjena politike naziva privatizacijom, pri ¢emu se u vezi
s njenim razmjerima pretjeruje, dok je smjer promjene toéno opisan.

Voditelji javnih sveucilista, koji su nekada zustro zagovarali visoka
drzavna sredstva 1 niske $kolarine, danas uglavnom zagovaraju visoke
Skolarine uz povec¢anu financijsku pomo¢ za studente s niskim primanji-
ma. Takva je politika, poznata pod nazivom »visoka §kolarina, visoka
pomoc«, nekada bila prokletstvo za voditelje javnog sektora, no vec¢ina

je otkrila njezine prednosti. Financijsku pomo¢ u nekim slu¢ajevima
dodjeljuju drzavne agencije ili same institucije putem vlastitih ureda za
financijsku pomoc¢. Posljediéno tome, cijena javnog visokog obrazova-
nja za studente s visim primanjima krece se po priblizno punoj cijeni,
¢ime se implicira da je korist uglavnom privatne, a ne drustvene prirode.
Takva je filozofska promjena odraz promjene koja je u tijeku ve¢ deset-
lje¢ima, pri ¢emu ekonomisti mjere i proucavaju visoku stopu zarade u
obrazovanju, mjerenu prihodom trzita rada. Nekadasnji argument u ko-
rist subvencija te javna i drustvena korist obrazovane mase, u svijetu
koji pokreéu trzisne vrijednosti, privlace manje paznje.

Javna su se sveucilista takoder primorana natjecati za vanjske istra-
zivacke stipendije i ugovore te privatne donacije i stipendije za nadare-
ne. Slaughter i Leslie (1997.) skovali su izraz akademski kapitalizam
kako bi opisali nove smjernice u financiranju visokog skolstva.

U ne tako davnoj proslosti voditelji javnih 1 privatnih sveugilista
mnogih drZzava okvirno su se slozili da privatna sveucilista nece pokusa-
vatl osigurati financijska sredstva iz drzavnih fondova, dok ¢e javna
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sveucilista izbjegavati privatno prikupljanje sredstava. Ti su dani i takvi
sporazumi davno nestali,

Privatni fakulteti i sveucilista

Sedamdesetih godina proslog stoljeca mnogi su analiticari visokog
skolstva strahovali za opstanak blistavog privatnoga, neprofitnog sekto-
ra visokog $kolstva. Tijekom Sezdesetih i ranih sedamdesetih godina
proSlog stoljeca vlade su velikodugno trogile na izgradnju novih sveuéi-
lidnih kompleksa, razvijanje sustava visih gkola te povecanje opsega i
gadaéa mnogih bivsih uciteljskih skola pretvarajuéi ih u opca sveudilista.
Skolarine su u javnom sektoru uglavnom bile niske i kad je posljednja

baby boom generacija diplomirala, nakon éega su uslijedila dva deset-
ljeca sve manjeg broja maturanata, &inilo se da su skupocjeni privatni
fakulteti i sveucilista zapali u nevolje. Razlika u skolarini izmedu javnih
i privatnih fakulteta bila je sve veca, a ograniceni iznos postojece finan-
cijske pomo¢i nije mogao pokriti razlike u cijenama. |

Od tada su se pojavila dva klju¢na ¢imbenika. Kao prvo, privatni su
se fakulteti u vecini zemalja posluzili u¢inkovitim argumentom da je
njihova svrha javna te da bi drzave stoga svojim stanovnicima, ovisno
o njihovim potrebama, trebale pruzati financijsku pomoc kako bi ih
mogli pohadati. Federalna je ameri¢ka vlada poticala razvoj drzavnih
programa za financijsku pomo¢ putem skromnoga programa zvano g Po-
ticajne drzavne stipendije za studente (State Student Incentive Grants),
koji je dodjeljivao federalna financijska sredstva za drzavne stipendije.
Stoga je do pocetka 1980-ih veéina americkih drzava imala programe
za financijsku pomo¢, koji su studentima pomagali namiriti visoke tro-
Skove 8kolarina na privatnim fakultetima.

_ Druga je promjena bila sve veéa osvijestenost i slozenost u koriste-
nju financijske pomoéi za upravljanje upisima. Zapravo, privatni su fa-
k.ulteti postali stru¢njaci u odredivanju razligitih cijena skolarine, selek-
t1vno joj smanjujuci netto cijenu kako bi privukli studente koji bi se ina-
¢e mozda upisali na javne fakultete. Ta tehnika, koja je danas poznata
kao popust na skolarinu, ukljucuje pazljivu procjenu koliko su pojedini
S.tudenti zanimljivi fakultetima, temeljenu na akademskim i ostalim od-
likama, te procjenu koliko bi institucija mogla biti zanimljiva studentu.
Paketi financijske pomo¢i postali su prava umjetnost, buduéi da su fa-
kulteti nudili mjesavinu stipendija, rada i kredita kako bi privukli odre-
der}e studente (Breneman, 1994.; McPherson i Schapiro, 1998.). Temelj-
naje logika glasila: mnogi privatni fakulteti nisu imali dovoljno kandi-
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data koji bi mogli ili htjeli platiti punu cijenu 3kolarine; zato fakultet
selektivno spusta cijenu kako bi popunio studijske grupe. S porastom
skolarina javnih sveugilista danas se iste tehnike primjenjuju i u javnom
sektoru, §to je jos jedan primjer djelovanja trzidnih sila.

Sveucilisne Skole i cjeloZivotno obrazovanje

Mnoga se javna i privatna sveucilista upustaju u potragu za zaradom
putem gkola ili odsjeka za cj elozivotno obrazovanje. Ti su odsjeci
uglavnom usredotoceni na starije odrasle studente koji nastavu pohada-
ju polaradnog vremena, traze individualne tecajeve, certifikate ili diplo-
me. Opéenito govoredi, te skole ili odsjeci sveutilista ne primaju finan-
cijsku podriku same institucije te su stoga svojim radom prisiljeni zara-
divati (u idealnim okolnostima) ili barem docina pozitivnu nulu. Moz-
da ¢e privuéi osoblje sveucilista koje ce poducavati za dodatni prihod,
ali uz prekovremeni rad, ili ¢e zaposliti pomocno nastavno osoblje. Vo-
ditelji takvih odsjeka uvijek su na oprezu da ne ispadnu profitni centar,
dok istodobno moraju paziti da ne osramote sveuciliste budu 1i nudili
tedajeve niske kvalitete i na loSemu glasu, samo zato §to za njima posto-
ji potraznja, dok se zarada mora ostvariti.

Vise skole nude i razli¢ite te¢ajeve nakon kojih se ne stjece diploma,
kao i strukovne i tehnicke tecajeve kojih Eesto nema u ponudi sveucilis-
ta. Na taj se nadin izravno natje¢u s nekima od profitnih fakulteta koji
su orijentirani ka strukovnom obrazovanju.

Takoder valja napomenuti da je odredeni broj neprofitnih sveucilista
posljednjih godina pokrenuo profitne podruznice, ¢esto na podru¢ju
uéenja na daljinu. Zamisao je razviti novu vrstu ponude bez ugrozavanja
osnovnih financijskih sredstava sveucilista. Jos je uvijek tesko procije-
niti koje ¢e se od ovih investicija isplatiti, medutim, aktivnost i interes

su ogromni, §to je jos jedan dokaz poduzetni¢kog duha sveucilista
(Goldstein, 1999.).

Profitni fakulteti

Na kraju moram upozoriti na porast nove vrste profitnih institucija:
sluzbeno akreditiranih diplomskih fakulteta i sveucilista. Oduvijek su
postojale stotine, ako ne i tisuce, manjih privatnih poslijesrednjoskol-
skih institucija koje odrzavaju kratke tecajeve ili ovlastene programe 1z
podru¢ja kao sto su ekonomija, upravljanje teretnim vozilima, informa-
tika i sli¢no, no pojavom institucija poput Sveucilista u Phoenixu na
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scenu stupa nova vrsta profitnih institucija. Sveucili$te u Phoenixu tra-
zilo je i dobilo ovlastenje Sjeverne srediSnje udruge fakulteta i skola,

jedne od Sest americkih regionalnih tijela za akreditaciju klasi¢nih fa:
kulteta 1 sveuciliSta. Sveuciliste danas nudi dodiplomski, magistarski i
doktorski studij na klasi¢an nacin, uz predavace, te putem ucenja na dalji-
nu. Pronaslo je svoju ciljnu skupinu prilagodivsi nastavu, vrijeme i mje-
sto poduke potrebama zaposlenih odraslih ljudi te je na trzi$tu zauzelo
mjesto koje nisu popunile $kole za cjelozivotno obrazovanje unutar klasic-
nih sveugilista. Brian Pusser, Sarah Turner 1 ja proucavali smo taj profit-
ni sektor i upravo o njemu objavljujemo knjigu; slijede nasi zakljuéci.

Valja naglasiti da se trZiste profitnih institucija ubrzano razvija i mi-
jenj ana naéin na koji klasi¢no visoko $kolstvo to ne €ini; stoga je tesko
precizno izdvojiti primjere za proucavanje. lako smo dosli do nekih pro-
vizornih zakljucaka o vaznosti novih sudionika, ne tvrdimo da je nase
gledi$te jedino moguce, niti da nadolazece promjene nece promijeniti
na8e zakljucke. Nesigurnost je posebno prisutna u vezi s moguéim utje-
cajem ucenja na daljinu i obrazovne tehnologije, pri ¢emu je slika bu-
duénosti obrazovanja, u najboljem slu¢aju, mutna. Unato¢ nesigurnosti,
mozda ce Citatelje zanimati do kojih smo zakljucaka dosli.

Kao prvo, model profitnoga diplomskog fakulteta ili sveuciliita bez
sumnje se pokazao isplativim te financijski krajnje uspje$nim. Postoji
zabrinutost da takve institucije iskori§tavaju neznanje potrosaca nudeci
teGajeve lose kvalitete i nestajuéi preko nodi, §to je uvijek moguce, a
povremeno se i dogada, medutim, takve institucije nisu tipi¢ni predstav-
nici vecine ovlastenih profitnih diplomskih institucija. Istina, lako je
zAakljuéiti da, na trzi§tu na kojemu je reklama usmenom predajom od to-
likog znacaja, nijednoj instituciji koja Zeli uspjeti nije u interesu varati
§Voje potrosace. I dok je drzavna akreditacija nekim institucijama u po-
jedinim drzavama jo$ uvijek problem, ne sumnjamo da ée svaka drzava
s vremenom odobriti akreditacije velikim tvrtkama koje pruzaju takve
obrazovne usluge.

“Kac? drugo, ne smatramo da profitne institucije predstavljaju veliku
prij etnju vedini klasi¢nih visokogkolskih ustanova, usprkos suprotnim
stajalistima nekih promatraca. (Ovaj bi se zakljuéak mogao promijeniti
u §luéaju promjene financijskih okolnosti klasi¢énog visokog skolstva,
primjerice, u sluc¢aju da drZzavna potpora javnim institucijama bude znat-
no smanjena.) Nas je zakljucak da vecina tih profitnih programa prosi-
ruje trziste za studente koji se u mnogim slu¢ajevima inace uopce ne bi
lvlplsali. Taj je zakljucak ocit u sluc¢aju starijih, odraslih studenata koji
¢ine osnovu mnogih takvih programa. Mnoge klasi¢ne institucije takve
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studente ne smatraju prioritetom pri regrutiranju i pruzanju usluge, pre-
pustajudi na taj na¢in nedirnuta trzi$ta novim konkurentima. Takoder je
jasno da profitne 8kole vjerojatno nece ulaziti u izbor vecine klasi¢nih
studenata u studentskoj dobi, koji traze redoviti studij sa smjestajem;
student koji se prijavljuje na SveugiliSte u Virginiji, na Standford i Sve-
uciliste u Chapel Hillu u Sjevernoj Carolini, svojim ¢etvrtim izborom
vjerojatno nece smatrati Sveuciliste DeVry.

Unato¢ tome postoje mnogobrojni programi u kojima su se neprofit-
ne institucije nasle u konkurenciji s profitnima. Svaki fakultet ili sveuci-
liste koje izvanredne odrasle studente shvaéa ozbiljno, u buduénosti é¢e
se, ako vec 1 nije, susresti s profitnim konkurentom. Sveucilidne $kole
cjelozivotnog obrazovanja, koje mati¢na sveucilista éesto otvaraju radi
stvaranja prihoda, trenutaéno su im mozda najveéi konkurenti, no dvo-
godisnji studiji i teajevi cjelozivotnog obrazovanja pruZaju usluge za
sli¢na trzista 1 zbog novih ponudaca bez sumnje gube studente. Takoder
smo svjesni mudre primjedbe da su nove tehnologije i nove aktivnosti
kratkoroéno gledano ¢esto precijenjene, a dugoro¢no podcijenjene. Sma-
tramo da je razdoblje krajem 1990-ih bilo vrijeme kada su novi konku-
renti (uklju¢ujuci i uéenje na daljinu) bili precijenjeni, a sada smo mozda
u opasnosti od podcjenjivanja njihova potencijala. Usprkos tome tvrdi-
mo da je razvoj trzidta najtocniji naéin promatranja utjecaja profitnih
institucija do sada.

Kao trece, na americkom obrazovnom trzistu ne vidimo prostor za
ulazak mnogobrojnih institucija veli¢ine Sveugilista u Phoenixu. Visoko
skolstvo u Sjedinjenim je Drzavama stasala industrija, s vise od 3600
javnih i privatnih neprofitnih institucija diljem zemlje. I dok je Sveuci-
liste u Phoenixu danas prisutno u vise od polovice americkih drzava te
se nastavlja §iriti brzinom od jedne do dviju drzava godisnje, ne predvi-
damo da ce se pojaviti jos desetak sli¢nih institucija koje bi povecale
konkurenciju. Ukratko, profitne su institucije uspje$no prepoznale svoj
dio trzista u odredenim struénim i tehni¢kim podru¢jima u kojima se
mogu uspjesno natjecati, no to trziste ima svoja prirodna ogranic¢enja.
Nasluéujemo da su ti kapaciteti u Sjedinjenim Drzavama gotovo isko-
riSteni. Medutim, te bi institucije najveéi potencijal mogle imati u ino-
zemstvu, u zemljama u razvoju, gdje postoji ogromna potraZnja za mo-

gu¢nostima visokog obrazovanja i ulagackim kapitalom.

Kao ¢etvrto, smatramo da veéina klasi¢nih institucija od novih pro-
fitnih konkurenata mora ponesto naugiti, jer upravo njihov uspjeh po-
kazuje da zadovoljavaju potrebe trzista koje klasi¢ni fakulteti i sveuci-
lista ne zadovoljavaju. Odlika tipi¢noga uspjesnog predstavnika profit-
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ne inst'itucijf: je jasna usredotoéenost na obrazovanje i obuku u svrhu
zapoSljavanja, popracena naglaskom na studenta kao klijenta ili potro-
saca, a ne kao stranke. Tecajevi se nude u pogodno vrijeme, na pogod-
nim mjestima, uz mnogobrojna parkirna mjesta i vremenski ekonomig-
ne procedure. UlaZe se najveéi napor kako bi student mogao zavrsiti sty-
dij brzo te uz minimum izgubljenog vremena. Dok su klasiéne institu-
cije ¢esto fokusiranije na profesore nego na studente, to se nikako ne bi
moglo reci za profitne institucije u kojima je student kralj. Takav je pri-
stup posebno ucinkovit s odraslim trzistem pa e fakulteti i sveudilista
koja djeluju na tom podrucju i natjecu se s profitnim institucijama sve
cesce biti prisiljena i¢i ukorak s takvim operativnim procedurama.

Kao peto, iako mnogi slucajni promatragi profitne institucije visokog
skolstva obicno povezuju s uc¢enjem na daljinu, to nije jedina razlika iz-
medu profitnoga i neprofitnog sektora. Uéenje na daljinu nalazi se u po-
nudi i profitnih i neprofitnih sveugilista, bas kao i u&ionice i poducava-
nje uz predavaca. Uglavnom je sluéajnost to §to je broj profitnih institu-
cija visokog skolstva bio u porastu u isto vrijeme kada se naglo poceo
razvijati 1 internet, iako ta slucajnost vierojatno objasnjava pretpostavku
o njihovoj povezanosti. Na isti nagin, razvoj internetskih tvrtki razmjer-
no je malo utjecao na buducnost profitnih ustanova visokog skolstva.
Mozemo ocekivati da e se profitne ustanove koristiti ucenjem na dalji-
nu ako bude unosno, medutim, mnoga neprofitna sveugilista takoder Zele
ispitati potencijale tog novog oblika obrazovne usluge.

Kao Sesto, ni ucenje na daljinu ni akreditiranje ne predstavljaju razli-
ku izmedu profitnih i neprofitnih institucija visokog §kolstva. Sveuéili-
stu DeVry i Sveucilistuu Phoenixu 1970-ih odobrena je regionalna akre-
ditacija od strane jedne od institucija (North Central) koje akreditiraju
klasi¢ne obrazovne ustanove. Istina, profitnim institucijama moze biti
dpdijelj ena i nacionalna akreditacija, pa neke od njih izbj egavaju isklju-
élyo regionalnu akreditaciju, no ovlastene agencije u oba sluéaja jamce
minimalnu razinu kvalitete te izdaju potvrdu o kvalificiranosti institu-
cije za primanje federalne financijske pomo¢i za studente.

Ukratko, profitni sektor smatramo aktivnim, vitalnim i financijski
uspjesnim djelicem krajolika poslijesrednjoskolskog obrazovanja te
pretpostavljamo da ce se i dalje razvijati, bas kao i neprofitni sektor. Iako
se ta dya sektora ponegdije preklapaju, svaki od njih zauzima poseban
d}g trzita. Smatramo da regulacijska tijela nece biti prepreka ekspan- .
Z1ji prpﬁtno g visokog Skolstva. S obzirom na trenutaéno gospodarstvo,
temeljeno na znanju, velike trzisne moguénosti postoje i za profitne i za
3600 klasicnih institucija. Za razliku od nekih promatraca, ne vjerujemo
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da bi profitni sektor zna¢ajno mogao ugroziti neprofitno trziste, niti se
slazemo s pretjeranim izjavama o njegovu neograni¢enom razvoju.
Skloniji smo ekoloskom gledistu te vjerujemo da oba sektora mogu
opstati na bogatom ameri¢kom trzistu poslijesrednjoskolskog obrazo-
vanja. Takoder naglagavamo da su akademska istrazivanja ovog novog
sektora na relativno niskoj razini i uputno bi bilo da akademici pazljivo
nastave pratiti daljnji razvoj ovog relativno novog dijela obrazovnog

sektora.

Zakljucak

Na nove izazove opstanka u svijetu u kojemu financijska potpora ni-
je zajamcena, visoko je $kolstvo reagiralo impresivnom raznolikos$éu.
Mnogi promatraci oplakuju nestanak nekada$njeg stabilnijeg okruzjau
kojemu su sveuéilista primala zna¢ajnu drzavnu potporu i imala veliku
kontrolu nad svojim aktivnostima (interno upravljanje umjesto vanjsko-
ga), no samo ¢e vrijeme pokazati hoée li novi svijet konkurencije i po-
duzetni$tva dati bolje rezultate za gradane. Medutim, tesko je vjerovati
da bi se kretanje u smjeru sve veée ovisnosti o trzi§tu moglo vratiti una-
trag te Ce stoga pravi izazov biti oéuvanje javnih ciljeva obrazovnih in-
stitucija, uz uvjet da financijska sredstva pronalaze sudjelujuci u trzisnoj
utakmici.
S engleskoga prevela Kaja Dombaj

_— Bordura: Crnohumorni citati DY

PONOS
Toliko je ponosan da bi se ubio kako bi pobudio zanimanje.

Jules Renard

Marginalizacija humanistike
ili rasredinjenje drustva

DEAN KOMEL*

Povodom opsirnih reformi na podrudju istraZivanja i obrazovanja,
kao i ukupnog »upravljanja drudtvom« u globalnoj situaciji 21. stoljeca
potaknulo se i pitanje »uloge i perspektiva« humanistike u uvjetima
sadasnjosti koja prelazi u buducnost. Pritom se pojavio problem. Naime,
s kojeg je stajalista moguce postaviti to pitanje: sa stajalista »drustva
buducnosti« ili sa stajalista humanistike, kako se to pitanje povijesno
formiralo? Oba se stajalista, naime, mogu medusobno iskljucivati, dak
i kao vidici »buduénosti« i »povijesti«. Mozemo, doduse, nastojati ta
dva stajalista nekako »aktivno« pribliZiti. No zasto je upravo u slu¢aju
humanistike potrebno takvo priblizavanje stajalista i $to je zapravo s
ulogom i persRektivom humanistike u drustvu koje se doima ¢udno
»udaljenim«? Cak i ako se ograni¢imo samo na slovensku situaciju,
okviri za postavljanje pitanja humanistike danas se bitno ne mijenjaju.
No sigurno je da su ti okviri temeljito izmijenili tu »nasu« situaciju, i to
u stupnju koji tek treba utvrditi. Zasad se diskusija o humanistici u
Sloveniji viSe-manje svodi na popisivanje okolnosti koje tu vladaju, ali
kojima bismo, s obzirom na »ulogu i perspektive« humanistiékih zna-
nosti, mi Zeljeli ovladati; pri tome se ta diskusija kroz razlicite poglede
uvijek nanovo spotiée o dilemu koliko bi ta »nasa« humanistika trebala
biti narodna ili pak medunarodna. Ta dilema uopée ne bi bila tako velika
i nerjesiva kada bismo to pitanje postavljali samo mi. Zapravo smo sa-
midpostavlj eni pred njom na naé¢in koji nam izmice ¢vrsto tlo u yovome
ovdje«.

* Dean Komel, slovenski filozof i sveugilisni profesor na ljubljanskom univerzitetu. Jedan
od_ glavnih predstavnika fenomenoloske struje u slovenskoj filozofiji. Autor desetak
knjiga i mnogih izvornih ¢lanaka s medunarodnom recepcijom. (Razprtost prebiva-
nja, Medpotja filozofij, Humanisticni pogovori, Smisao posredovanja...).





