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DIVLJENJE

Kad zelimo da nam se dive, idealno je biti mrtav.
Michel Audiard

DOB

U cvijetu sam dobi koja poCinje mirisati na krizanteme.
Robert Lassus

Nisam vise u godinama kad se umire mlad.
Jules Renard

Kriza obrazovanja
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cima nisu nesvjesni sarno komunikacijskih i »prevodilackih« problema
koje Fish spominje, nego su, kako mi se Cini, izgubili i svijest 0 tome
sto znaCi biti intelektualac unutar akademske zajednice. Razmatranja
prvih poglavlja dugogodisnje dijalektike biznisa i visokog obrazovanja
prvi su korak u tom procesu profesionalne samodefinicije, kojim se pro­
fesori humanistickih struka neodlozno moraju pozabaviti.

S engleskoga preveo Goran Vujasinovic

_ Bordura: Crnohumorni citati _

TRAVA

Jedite na travi
Pozurite
Prije ili kasnije
Trava ce jesti na varna.

Jacques Prevert

Poduzetnistvo u visokom skolstvu

DAVID W. BRENEMAN*

Na kraju dvadesetog stoljeca americko je gospodarstvo cvalo, vode­
no uglavnom odusevljenjem ulagaca i kapitalista intemetom i njegovom
primjenom u trgovini i ekonomiji znanja. Njihovo je odusevljenje dijeli­
10 i visoko skolstvo, a proroci su primamljivo pricali 0 ucenju na daljinu
te mogucnosti ucenja bilo cega, bilo gdje i bila kada, bez ogranicenja
koja namecu mjesto iIi vrijeme. Asinkrone mogucnosti ucenja putem
svjetske racunalne mreze tehnoloski su propovjednici slavili kao buduc­
nost visokog skolstva. Cinilo se da profitne institucije, kao sto su Sve­
uCilista u Phoenixu, DeVry, Strayer, Kaplan i Corinthian Colleges, po­
staju sve znacajnije, te da ih mnogi povezuju s ogromnim burzovnim
rastom, potaknutim novim tehnologijama. U to sam vrijeme prisustvo­
vao nekolicini godisnjih sastanakaAspen Foruma 0 buducnosti visokog
skolstva, gdje su zastupnici profitnih institucija drzali predavanja nama,
osoblju s klasicnih fakulteta i sveuCilista, obavjeStavajuCi nas pritom da
ce nase institucije uskoro biti »gotove« te da ce ih istisnuti novonastale
uCinkovitije, fleksibilne i ekonomicnije institucije.

Nakon stagnacije intemetskog poslovanja ta je rasprava postala ne­
sto uravnotezenija, a prvotno je pretjerivanje sagledano upravo tako: kao
obicno pretjerivanje. Usprkos tome, gospodarske su poteskoce posljed­
njih godina prisilile sve sektore visokoga (iIi poslijesrednjoskolskoga)
skolstva da u svom naCinu rada i sadrzaju postanu poduzetniji. Bilo da
je rijec 0 neprofitnim, privatnim neprofitnim iIi profitnim fakultetima i
sveucilistima, svi su se prisiljeni ponasati sve agresivnije u natjecanju
za financijska sredstva, studente i profesore. Iako se priroda te potjere
moze razlikovati od sektora do sektora, medu njimaje mnogo vise slic­
nosti nego razlika.

* David W. Breneman, americki esejist i sveuCilisni profesor na SveuCilistu u Virginiji.
(Earnings from Learning: The rise ofFor-Profit Universities, Public Policy and Priva­
te Higher Eduacation...).
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aVO poglavlje ukratko govori 0 silama na snazi u svakom od sekto­
ra, prepoznajuei na koji naCin na njih djeluju trzisne sileo Zakljucak ne
glasi da se sve vrste visokog skolstva pretvaraju ujedinstveni sustav vo­
den trzistem, nego daje svaki sektor na svoj naCin podlozan vanjskim
silama koje utjecu na ponasanje i smanjuju autonomiju djelovanja.

Javno visoko skolstvo

Kljucni cimbenik koji utjece na razvoj ovog sektora stalanje pad udje­
la financijskih sredstava koja dodje1juje drzava. 1979. godine drzave su
drzavnim sveucilistima dodje1jivale 50% sredstava; do 2000. taj je udio
pao na 36%, a kod mnogih istrazivackih sveuCilista cak ispod 20%. Taj
stalan, ali nemilosrdan trend nedavno je uzrokovao poplavu prijedloga
koji bi trebali promijeniti odnos izmedu drzava i njihovihjavnih insti­
tucija, ukljucujuCi uglavnom veeu neovisnost 0 drzavnim zakonima te
slobodu odredivanja skolarine bez drzavne kontrole. U krajnjem se slu­
caju ovakva promjena politike naziva privatizacijom, pri cemu se u vezi
s njenim razmjerima pretjeruje, dokje smjer promjene tocno opisan.

Voditelji javnih sveucilista, koji su nekada fustro zagovarali visoka
drzavna sredstva i niske skolarine, danas uglavnom zagovaraju visoke
skolarine uz poveeanu financijsku pomoe za studente s niskim primanji­
rna. Takva je politika, poznata pod nazivom >>visoka skolarina, visoka
pomoe«, nekada bila prokletstvo za voditelje javnog sektora, no veeina
je otkrila njezine prednosti. Financijsku pomoe u nekim slucajevima
dodje1juju drzavne agencije iIi same institucije putem vlastitih ureda za
financijsku pomoe. Posljedicno tome, cijena javnog visokog obrazova­
nja za studente s visim primanjima kreee se po priblizno punoj cijeni,
cime se implicira da je korist uglavnom privatne, a ne drustvene prirode.
Takvaje filozofska promjena odraz promjene kojaje u tijeku vee deset­
ljeeima, pri cemu ekonomisti mjere i proucavaju visoku stopu zarade u
obrazovanju, mjerenu prihodom trzista rada. Nekadasnji argument u ko­
rist subvencija te javna i drustvena korist obrazovane rnase, u svijetu
koji pokreeu trzisne vrijednosti, privlace manje paznje.

Javna su se sveucilista takoder primorana natjecati za vanjske istra­
zivacke stipendije i ugovore te privatne donacije i stipendije za nadare­
ne. Slaughter i Leslie (1997.) skovali su izraz akademski kapitalizam
kako bi opisali nove smjemice u financiranju visokog skolstva.

U ne tako davnoj proslosti voditelji javnih i privatnih sveuCilista
mnogih drzava okvimo su se slozili da privatna sveuCilista neee pokusa­
vati osigurati financijska sredstva iz drzavnih fondova, dok ee javna
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sveucilista izbjegavati privatno prikupljanje sredstava. Ti su dani i takvi
sporazumi davno nestali.

Privatni fakulteti i sveucilista

Sedamdesetih godina proslog stoljeca mnogi su analiticari visokog
skolstva strahovali za opstanak blistavog privatnoga, neprofitnog sekto­
ra visokog skolstva. Tijekom sezdesetih i ranih sedamdesetih godina
proslog stoljeea vlade su ve1ikodusno trosile na izgradnju novih sveuCi­
lisnih kompleksa, razvijanje sustava visih skola te poveeanje opsega i
zadaea mnogih bivsih uCiteljskih skola pretvarajuei ih u opea sveuCilista.
Skolarine su ujavnom sektoru uglavnom bile niske i kadje posljednja
baby boom generacija diplomirala, nakon cega su uslijedila dva deset­
ljeea sve manjeg broja maturanata, cinilo se da su skupocjeni privatni
fakulteti i sveuCilistazapali u nevolje. Razlika u skolarini izmedujavnih
i privatnih fakulteta bila je sve veea, a ograniceni iznos postojeee finan­
cijske pomoCi nije mogao pokriti razlike u cijenama.

ad tada su se pojavila dva kljucna Cimbenika. Kao prvo, privatni su
se fakulteti u veeini zemalja posluzili uCinkovitim argumentom da je
njihova svrha javna te da bi drzave stoga svojim stanovnicima, ovisno
o njihovim potrebama, trebale pruzati financijsku pomoe kako bi ih
mogli pohadati. Federalna je americka vlada poticala razvoj drzavnih
programa za financijsku pomoe putem skromnoga programa zvanog Po­
ticajne drzavne stipendije za studente (State Student Incentive Grants),
kojije dodjeljivao federalna financijska sredstva za drzavne stipendije.
Stoga je do pocetka 1980-ih veCina americkih drzava imala programe
za financijsku pomoe, koji su studentima pomagali namiriti visoke tro­
skove skolarina na privatnim fakultetima.

Druga je promjena bila sve veea osvijestenost i slozenost u koriste­
nju financijske pomoCi za upravljanje upisima. Zapravo, privatni su fa­
kulteti postali strucnjaci u odredivanju razlicitih cijena skolarine, se1ek­
tivno joj smanjujuCi netio cijenu kako bi privukli studente koji bi se ina­
ce mozda upisali na jayne fakultete. Ta tehnika, koja je danas poznata
kao popust na skolarinu, ukljucuje pazljivu procjenu koliko su pojedini
studenti zanimljivi fakultetima, teme1jenu na akademskim i ostalim od­
likama, te procjellu koliko bi institucija mogla biti zanimljiva studentu.
Paketi financijske pomoei postali su prava umjetnost, buduei da su fa­
kulteti nudili mjesavinu stipendija, rada i kredita kako bi privukli odre­
dene studente (Breneman, 1994.; McPherson i Schapiro, 1998.). Teme1j­
naj e logika glasila: mnogi privatni fakulteti nisu imali dovoljno kandi-
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data koji bi mogli iIi htjeli platiti punu cijenu skolarine; zato fakultet
se1ektivno spusta cijenu kako bi popunio studijske grope. S porastom
skolarinajavnih sveuCilista danas se iste tehnike primjenjuju i ujavnom
sektoru, sto je jos jedan primjer djelovanja trzisnih sila.

Sveucilisne skole i cjelozivotno obrazovanje

Mnoga se javna i privatna sveuCilista upustaju u potragu za zaradom
putem skola ili odsjeka za cje1ozivotno obrazova~~e. Ti su odsjeci
uglavnom usredotoeeni na starije odrasle studente kOJl n~stavu ??h.ada­
ju pola radnog vremena, traze individualne teeajeve, cert1f~ate ~h dlplo­
me. Opcenito govoreCi, te skole iIi odsjeci sveuCilista ne pnmaJu finan­
cijsku podrsku same institucije te su stoga svojim radom prisiljeni zara­
divati (u idealnim okolnostima) iIi barem doCi na pozitivnu nulu. Moz­
da ce privuCi osoblje sveuCilista koje ce podueavati za dodatni ~rihod,
ali uz prekovremeni rad, ili ce zaposliti pomocno nastavno osoblJe. Vo­
ditelji takvih odsjeka uvijek su na oprezu da ne ispadnu profitni centar,
dok istodobno moraju paziti da ne osramote sveuCiliste budu Ii nudili
teeajeve niske kvalitete i na losemu glasu, sarno zato sto za njima posto­
ji potraznja, dok se zarada mora ostvariti.

Vise skole nude i razliCite teeajeve nakon kojih se ne stjeee diploma,
kao i strukovne i tehnieke teeajeve kojih eesto nema u ponudi sveuCilis­
tao Na taj se naCin izravno natjeeu s nekima od profitnih fakulteta koji
su orijentirani ka strukovnom obrazovanju.

Takoder valja napomenuti da je odredeni broj neprofitnih sveuCilista
posljednjih godina pokrenuo profitne podruznice, eesto na podruej.u
ueenja na daljinu. Zamisao je razviti novu vrstu ponude bez ugrozavanJa
osnovnih financijskih sredstava sveuCilista. los je uvijek teSko procije­
niti koje ce se od ovih investicija isplatiti, medutim, aktivnost i interes
su ogromni, sto je jos jedan dokaz poduzetniekog duha sveuCilista

(Goldstein, 1999.).

Profitni fakulteti

Na kraju moram upozoriti na porast nove vrste profitnih institucija:
sluzbeno akreditiranih diplomskih fakulteta i sveuCilista. Oduvijek su
postojale stotine, ako ne i tisuce, manjih privatnih poslijesrednjoskol­
skih institucija koje odnavaju kratke teeajeve iIi ovlastene programe iz
podrueja kao sto su ekonomija, upravljanje teretnim vozilima, informa­
tika i slieno, no pojavom institucija poput SveuCilista u Phoenixu na
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scenu stupa nova vrsta profitnih institucija. SveuCiliste u Phoenixu tra­
zilo je i dobilo ovlastenje Sjeveme sredisnje udruge fakulteta i skola,
jedne od sest americkih regionalnih tijela za akreditaciju klasicnih fa­
kulteta i sveuCilista. SveuCiliste danas nudi dodiplomski, magistarski i
doktorski studij na klasican naCin, uz predavace, te putem ucenja na dalji­
nu. Pronaslo je svoju ciljnu skupinu prilagodivsi nastavu, vrijeme i mje­
sto poduke potrebama zaposlenih odraslih ljudi te je na tnistu zauzelo
mjesto koje nisu popunile skole za cjeloZivotno obrazovanje unutar klasie­
nih sveuCilista. Brian Pusser, Sarah Turner ija proueavali smo taj profit­
ni sektor i upravo 0 njemu objavljujemo knjigu; slijede nasi zakljueci.

Valja naglasiti da se trziste profitnih institucija ubrzano razvija i mi­
jenja na naCin na koji klasieno visoko skolstvo to ne Cini; stoga je tesko
precizno izdvojiti primjere za proueavanje. lako smo dosli do nekih pro­
vizomih zakljueaka 0 vaznosti novih sudionika, ne tvrdimo da je nase
glediste jedino moguce, niti da nadolazece promjene nece promijeniti
nase zakljueke. Nesigumostje posebno prisutna u vezi s moguCim utje­
cajem ueenja na daljinu i obrazovne tehnologije, pri eemu je slika bu­
ducnosti obrazovanja, u najboljem slueaju, mutna. Unatoe nesigumosti,
mozda ce Citatelje zanimati do kojih smo zakljueaka dosli.

Kao prvo, model profitnoga diplomskog fakulteta iIi sveuCilista bez
sumnje se pokazao isplativim te financijski krajnje uspjesnim. Postoji
zabrinutost da takve institucije iskoristavaju neznanje potrosaea nudeCi
teeajeve lose kvalitete i nestajuCi preko noCi, sto je uvijek moguce, a
povremeno se i dogada, medutim, takve institucije nisu tipieni predstav­
nici veCine ovlastenih profitnih diplomskih institucija. lstina, lako je
zakljuCiti da, na trzistu na kojemu je reklama usmenom predajom od to­
likog znaeaja, nijednoj instituciji koja ze1i uspjeti nije u interesu varati
svoje potrosace. I dokje drzavna akreditacija nekim institucijama u po­
jedinim drzavama jos uvijek problem, ne sumnjamo da ce svaka drzava
s vremenom odobriti akreditacije velikim tvrtkama koje pruzaju takve
obrazovne usluge.

Kao drugo, ne smatramo da profitne institucije predstavljaju ve1iku
prijetnju veCini klasienih visokoskolskih ustanova, usprkos suprotnim
stajalistima nekih promatraea. (Ovaj bi se zakljueak mogao promijeniti
u slueaju promjene financijskih okolnosti klasienog visokog skolstva,
primjerice, u slueaju da drzavna potporajavnim institucijama bude znat­
no smanjena.) Nas je zakljueak da veCina tih profitnih programa prosi­
ruje trziste za studente koji se u mnogim slueajevima inaee uopce ne bi
upisali. Taj je zakljueak oCit u slueaju starijih, odraslih studenata koji
Cine osnovu mnogih takvih programa. Mnoge klasiene institucije takve
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studente ne smatraju prioritetom pri regrutiranju i pruzanju usluge, pre­
pustajuCi na taj naein nedimuta trzista novim konkurentima. Takoder je
jasno da profitne skole vjerojatno nece ulaziti u izbor veCine klasicnih
studenata u studentskoj dobi, koji traze redoviti studij sa smjestajem;
student koji se prijavljuje na SveuCiliste u Virginiji, na Standford i Sve­
uCiliste u Chapel Hillu u Sjevemoj Carolini, svojim cetvrtim izborom
vjerojatno nece smatrati SveuCiliste DeVry.

Unatoc tome postoje mnogobrojni prograrpi u kojima su se neprofit­
ne institucije nasle u konkurenciji s profitnima. Svaki fakultet iIi sveuCi­
liste koje izvanredne odrasle studente shvaca ozbiljno, u buducnosti ce
se, ako vee i nije, susresti s profitnim konkurentom. SveuCilisne skole
cjelozivotnog obrazovanja, koje maticna sveucilista cesto otvaraju radi
stvaranja prihoda, trenutacno su im mozda najveCi konkurenti, no dvo­
godisnji studiji i teeajevi cjelozivotnog obrazovanja pruZaju usluge za
sliena trzista i zbog novih ponudaca bez sumnje gube studente. Takoder
smo svjesni mudre primjedbe da su nove tehnologije i nove aktivnosti
kratkorocno gledano cesto precijenjene, a dugorocno podcijenjene. Sma­
tramo da je razdoblje krajem 1990-ih bilo vrijeme kada su novi konku­
renti (ukljueujuCi i ueenje na daljinu) bili precijenjeni, a sada smo mozda
u opasnosti od podcjenjivanja njihova potencijala. Usprkos tome tvrdi­
mo da je razvoj trzista najtocniji naCin promatranja utjecaja profitnih
institucija do sada.

Kao trece, na ameriekom obrazovnom trzistu ne vidimo prostor za
ulazak mnogobrojnih institucija ve1icine SveuCilista u Phoenixu. Visoko
skolstvo u Sjedinjenim je Drzavama stasala industrija, s vise od 3600
javnih i privatnih neprofitnih institucija diljem zemlje. I dok je SveuCi­
liste u Phoenixu danas prisutno u vise od polovice ameriekih drzava te
se nastavlja siriti brzinom odjedne do dviju drzava godisnje, ne predvi­
damo da ce se pojaviti jos desetak slicnih institucija koje bi povecale
konkurenciju. Ukratko, profitne su institucije uspjesno prepoznale svoj
dio trzista u odredenim strucnim i tehnickim podruejima u kojima se
mogu uspjeSno natjecati, no to trziste ima svoja prirodna ogranicenja.
Naslucujemo da su ti kapaciteti u Sjedinjenim Drzavama gotovo isko­
risteni. Medutim, te bi institucije najveCi potencijal mogle imati u ino­
zemstvu, u zemljama u razvoju, gdje postoji ogromna potraZnja za mo­
guenostima visokog obrazovanja i ulagackim kapitalom.

Kao eetvrto, smatramo da veCina klasienih institucija od novih pro­
fitnih konkurenata mora ponesto nauCiti, jer upravo njihov uspjeh po­
kazuje da zadovoljavaju potrebe trzista koje klasicni fakulteti i sveuCi­
lista ne zadovoljavaju. Odlika tipicnoga uspjesnog predstavnika profit-
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ne institucije je jasna usredotocenost na obrazovanie i obuku h
"1. . " u svr u

zapos JavanJa, popracena naglaskom na studenta kao kliienta 1·1· t
" " ". . " 1 po ro­
saca, a ne kao stranke. TecaJev1 se nude u pogodno vriieme na d-. . . ... . " , pogo
mm mJestlma, uz mnogobroJna parktma mJesta 1vremenski ekonomic-
ne procedure. Ulaze se najveei napor kako bi student mogao zavrsiti stu­
dij brzo te uz minimum izgubljenog vremena. Dok su klasicne institu­
cije cesto fokusiranije na profesore nego na studente, to se nikako ne bi
moglo reCi za p~?fitne.institucij~ u kojima je student kralj. Takav je pri­
stup posebno ucmkov1t s odrasllm trzistem pa ce fakulteti i sveuCilista
koja djelujuna tom podrucju i natjecu se s profitnim institucijama sve
cesce biti prisiljena ici ukorak s takvim operativnim procedurama.
" Kao pet~," iako mnog~ slucajni. promatraCi profitne institucije visokog
skolstva ob1cno povezuJu s ucenJem na daljinu, to nije jedina razlika iz­
me~~ profitn?g~ i neprofitnog sektora. Ucenje na daljinu nalazi se u po­
n~dll profitmh 1neprofitnih sveuCilista, bas kao i uCionice i podueava­
nJe uz predavaea. Uglavnomje slucajnost to sto je broj profitnih institu­
cija ~is?~?g skolst:'a bio u porastu u isto vrijeme kada se naglo poceo
ra~lJat11.mtemet,1ako ta slucajnost vjerojatno objasnjava pretpostavku
o nJ.lhovoJ po~ezanosti. Na isti naCin, razvoj intemetskih tvrtki razmjer­
no Je malo utJecao na buducnost profitnih ustanova visokog skolstva.
Mozemo oeekivati da ce se profitne ustanov"e koristiti ucenjem na dalji­
nu ako bude unosno, medutim, mnoga neprofitna sveuCilista takoder ze1e
ispitati potencijale tog novog oblika obrazovne usluge.

~ao sesto, ni u~e~jena daljinu ni akreditiranje ne predstavljaju razli­
ku lzmedu profitn1h 1neprofitnih institucija visokog skolstva. SveuCili­
s~ ~~Vry i SveuCilistu u Phoenixu 1970-ih odobrenaje regionalna akre­
dlta~~a od strane jedne od institucija (North Central) koje akreditiraju
klas1cne obrazovne ustanove. Istina, profitnim institucijama moze biti
~?dijelj~na i nacionalna akreditacija, pa neke od njih izbjegavaju isklju­
Cl~O. reglOnalnu akreditaciju, no ovlastene agencije u oba slueaja jamee
mmlmalnu razinu kvalitete te izdaju potvrdu 0 kvalificiranosti institu­
cije za primanje federalne financijske pomoci za studente.

Ukratko, profitni sektor smatramo aktivnim, vitalnim i financijski
uspjesnim .dje1icem krajolika poslijesrednjoskolskog obrazovanja te
pretpostavlJamo da ce se i dalje razvijati, bas kao i neprofitni sektor. Iako
s~ ta dva sektora ponegdje preklapaju, svaki od njih zauzima poseban
d~~ trzista. Smatramo da regulacijska tijela nece biti prepreka ekspan- .
ZlJ1 pr?fitnog visokog skolstva. S obzirom na trenutaeno gospodarstvo,
temelJeno na znanju, ve1ike trzisne mogucnosti postoje i za profitne i za
3600 klasicnih institucija. Za razliku od nekih promatraca, ne vjerujemo
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da bi profitni sektor znacajno mogao ugroziti neprofitno trziste, niti se
slazemo s pretjeranim izjavama 0 njegovu neogranicenom razvoju.
Skloniji smo ekoloskom gledistu te vjerujemo da oba sektora mogu
opstati na bogatom americkom trzistu poslijesrednjoskolskog obrazo­
vanja. Takoder naglasavamo da su akademska istrazivanja ovog novog
sektora na relativno niskoj razini i uputno bi bilo da akademici pazljivo
nastave pratiti daljnji razvoj ovog relativno novog dijela obrazovnog
sektora.

Zakljucak

Na nove izazove opstanka u svijetu u kojemu financijska potpora ni­
je zajamcena, visoko je skolstvo reagiralo impresivnom raznolikoscu.
Mnogi promatraCi oplakuju nestanak nekadasnjeg stabilnijeg okruzja u
kojemu su sveuCilista primala znacajnu drzavnu potporu i imala veliku
kontrolu nad svojim aktivnostima (interno upravljanje umjesto vanjsko­
ga), no sarno ce vrijeme pokazati hoce Ii novi svijet konkurencije i po­
duzetnistva dati bolje rezultate za gradane. Medutim, tesko je vjerovati
da bi se kretanje u smjeru sve vece ovisnosti 0 trZistu moglo vratiti una­
trag te ce stoga pravi izazov biti ocuvanje javnih ciljeva obrazovnih in­
stitucija, uz uvjet da financijska sredstva pronalaze sudjelujuCi u trzisnoj
utakmici.

S engleskoga prevela Kaja Dombaj
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PONOS

Toliko je ponosan da bi se ubio kako bi pobudio zanimanje.
Jules Renard

Marginalizacija humanistike
iii rasredinjenje drustva

DEAN KOMEL*

Povodom opsirnih reformi na podrucju istrazivanja i obrazovanja,
kao i ukupnog >>Upravljanja drustvom« u globalnoj situaciji 21. stoljeca
potaknulo se i pitanje >>Uloge i perspektiva« humanistike u uvjetima
sadasnjosti koja prelazi u buducnost. Pritom se pojavio problem. Nairne,
s kojeg je stajalista moguce postaviti to pitanje: sa stajalista »drustva
buducnosti« iIi sa stajalista humanistike, kako se to pitanje povijesno
formiralo? Oba se stajalista, nairne, mogu medusobno iskljuCivati, cak
i kao vidici »buducnosti« i »povijesti«. Mozemo, doduse, nastojati ta
dva stajalista nekako »aktivno« pribliziti. No zasto je upravo u slucaju
humanistike potrebno takvo pribIizavanje stajalista i sto je zapravo s
ulogom i perspektivom humanistike u drustvu koje se doima cudno
»udaljenim«? Cak i ako se ograniCimo sarno na slovensku situaciju,
okviri za postavljanje pitanja humanistike danas se bitno ne mijenjaju.
No sigurno je da su ti okviri temeljito izmijenili tu »nasu« situaciju, ito
u stupnju koji tek treba utvrditi. Zasad se diskusija 0 humanistici u
Sloveniji vise-manje svodi na popisivanje okolnosti koje tu vladaju, ali
kojima bismo, s obzirom na »ulogu i perspektive« humanistickih zna­
nosti, mi zeljeli ovladati; pri tome se ta diskusija kroz razliCite poglede
uvijek nanovo spotice 0 dilemu koliko bi ta »nasa« humanistika trebala
biti narodna iIi pak medunarodna. Ta dilema uopce ne bi bila tako velika
i nerjesiva kada bismo to pitanje postavljali sarno mi. Zapravo smo sa­
mi postavljeni pred njom na naCin koji nam izmice cvrsto tIo u »ovome
ovdje«.

* Dean Komel, slovenski filozofi sveuCilisni profesor na ljubljanskom univerzitetu. Jedan
od glavnih predstavnika fenomenoloske struje u slovenskoj filozofiji. Autor desetak
knjiga i mnogih izvomih clanaka s medunarodnom recepcijom. (Razprtost prebiva­
nja, Medpotjafilozofzj, Humanisticni pogovori, Smisao posredovanja.. .).




